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11. FRAMTIDEN

Aven om det &r svart att sia om framtiden &r det i alla typer av foretagande nodvandigt att
planera hur foretaget ska se ut i ett framtidsperspektiv och att dven ta nytta av och hénsyn till
detta under tillvaxtsfasen. Fundera darfor redan nu 6ver var du vill att ditt foretag ska befinna
sig om t ex fem respektive tio ar.

Ytterligare utokning

Finns tankar pa att utoka foretaget ytterligare i framtiden bor detta naturligtvis finnas med i
tankarna redan nu. Det kan &ven vara bra att fundera 6ver vilka insatser som kan goéras redan
under denna utdkningsfas for att underlatta en utokning
framdver. Det kan t ex handla om att bygga en storre
godselbrunn &n vad som behdvs just for tillfallet, att anpassa
foderlagret for storre foderpartier eller att gora plats for fler
fodermedel. Dessa atgarder ska dock endast utforas om du ar
helt séker pa att foretaget kommer att behdva detta i
framtiden. Finns inte planer pa ytterligare en utékning, finns
det heller ingen anledning att bygga for stort. Da blir detta
bara en onddig kostnad!

Marknaden och naringspolitiken

En annan faktor som &r viktig att ha med sig i planerings- och utdkningsfasen &r hur marknaden
och spelreglerna for produktionen forvantas se ut i framtiden. Det ar naturligtvis omajligt att fa
en komplett bild och ingen vet med sakerhet hur det kommer att bli. Daremot kan prognoser
som forutsager vilken riktning marknaden bedoms vara pa vég at vara en god hjalp och dessa
bor du naturligtvis ta hansyn till i din planering, dven om andra faktorer ocksa &r viktiga.

Ett satt att lyssna av, eller till och med vara med och paverka, i de naringspolitiska fragorna,
kan vara att engagera sig i olika forum. Det kan handla om allt ifran att du &r 6ppet installd till

g — olika fortroendeuppdrag till att du engagerar dig i de féreningar som pa
olika satt arbetar med frdgor som é&r viktiga for foretaget och
produktionen.

Nar det galler marknaden handlar det om att komma ihag att det alltid
ar kunden som bestdmmer. Det &r darfor oerhort viktigt att du som
notkottsforetagare ar lyhoérd for marknadens signaler och vad som
efterfragas, bade just for tillfallet, men ocksa i framtiden. Det ar ingen
idé att satsa pa nagot som inte efterfragas!
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Att tanka pa
e Var vill du att ditt foretag befinner sig om fem respektive tio ar?

e Har du planer pa att foretaget ska vaxa ytterligare? Hur paverkar detta de beslut som
du tar nu?

Kom ihag att Framtiden inte bara blir — Framtiden blir vad du gor den till!

Las mer

e Att vara notkottsforetagare. Artikelnr. TA106. Finns att bestélla pa
www.gardochdjurhélsan.se
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